zur optimalen Kaupentscheidung

Imaginieren
»Das letzte Exemplar!« Stellen Sie sich bildhafpt Vergleichen Sie nicht

»Nur noch heute .../« vor, wie es [hnen mit nur den Preis, sondern auch

Damit wird Limbi dem Neugekaujten gehen wird: die »weichen Faktoren«

M e W h verschaukelt. Klare in einem Tag, in einem Monat, Schaden Sie jemandem,
eln un&c Botschapt der GroBhirnrinde: in einem Jahr. wenn Sie das billige Produkt
Atme durch, bleib ruhis. nehmen? Wen erfreuen Sie

mit dem Kaujp des teuren

Produkts?

ICH WERDE

PEDRANGT!

ABBRUCH

ICH KAUFE ES
NUR, WEIL ES $0
CUNSTIC IST.

Werpen Sie eine
Miinze! Danach
wird es meist

‘ Gehen Sie unter

Auch ohne Druck preien Himmel.

"

- i ‘
noch attraktiv: Blfize sl um klarer (Sie miissen
gedenkz;zt. sich ja nicht ans
S.ezsp.rehc ez Ergebnis halten ...)
ie sich mi

anderen.

Glitckwunsch! ofEio

Sie sollten sich Ihren
= Wunsch erftillen!

. . Immer wieder neu




